Бриф на разработку продающего текста
Просьба - заполнять бриф внимательно и вдумчиво. 
Однако, если какой-то вопрос в брифе вам непонятен - просто пропускайте этот пункт, уточним его в процессе разработки.

	Вопрос
	Ответ

	Ваши требования к качеству (стиль текста, что в нем должно быть, чего быть не должно – всё, что Вы ждете от текста)
	

	Объект продажи (товар или услуга – опишите в нескольких предложениях. Его особенности, свойства)
	

	Для чего пишем текст? (разделы сайта, лендинг, печатная продукция)
	

	Ваши конкуренты на рынке (укажите компании-конкуренты со ссылками на их сайты)
	

	Ваши преимущества перед конкурентами (Реальные преимущества, которых нет у конкурентов. Фразы типа “у нас работают высококвалифицированные профессионалы” не являются реальными преимуществами.)
	

	В чем Вы проигрываете конкурентам? (Только честно!)
	

	Какие проблемы решают Ваши клиенты, покупая Ваш товар (услугу)? 
	

	Ваша целевая аудитория? (социальное и материальное положение людей, на которых рассчитан Ваш товар)
	

	Что-то ещё? (что не отражено в вопросах?)
	


